FRANTISEK BENES

Znamky jako investice?

Nabidek na vyhodné investovani penéz je kolem nas spousta a vSechny se pired-
hanéji, Zze pravé ony jsou ty pravé - zaru¢ené a ze vsech nejvyhodnéjsi. Je to ale
pravda? Zdravy selsky rozum nam napovida, Ze asi ne. ProtoZe pokud by existovala
takova uzasna moznost, vSechny ostatni by davno zasly na ubyté. Mame proto ale
na investovani rezignovat? To samoziejmé neni nutné - jen je tireba na trhu inves-
ticnich prilezitosti uvazlivé vybrat ty pro nas nejvhodnéjsi.

K zakladni orientaci pfitom neni tfeba
slozitého badani. Zacnéme u nejbéznéj-
Sich investic. Sdélovaci prostfedky mno-
hokrat s pobavenim referovaly o jednodu-
chych pokusech ekonomickych novinard,
které ukdzaly, Ze v odhadu pohybu cen na
burzach mivaji lepsi vysledky opice v ZOO
nez bankovni analytici. Jakou Sanci pak
muze mit bézny ¢lovék? Uroky z vkladii se
v zdpadnim svété dlouhodobé blizi nule,
a pokud ne, v hlavé by méla varovné zabli-
kat kontrolka s odkazem na ne tak dévné
reklamni kampané spofitelnich druzstey,
slibujici vysoké zdroceni se smutné prav-
divym sloganem: ,To vdm nikdo nedd!”...
Zlato mé velkou tradici, ale z dlouhodo-
bého hlediska velmi nejisty cenovy vyvoj,
vyznacujici se dramatickymi vykyvy. Ob-
dobné je to i u dalSich drahych kovd, které
Ize drzet fyzicky. (U nas navic mame ne-
dobrou zkuSenost s predpisy, které celym
generacim drzeni investi¢niho zlata pod
pfisnymi tresty zakazovaly.) Vynosy z léta
vychvalovaného pfistavu bezpecného
investovani - nemovitosti - klesaji, a spe-
kulace na né jsou dokonce oznacovany za
pudvodce soucasnych ekonomickych kri-
zi... a tak bychom mohli pokracovat.

Investice do predmétu
sbératelského zajmu

Jisté i proto se fada investorud tradi¢né
obraci k jinému segmentu trhu - k inves-
ticim do predmétu sbératelského zajmu.
Oproti pfedchozim oborlim ma tato ko-
modita nezanedbatelnou vyhodu, Ze je
soucasné sbératelstvim, coz je vlastné ata-
vismus - pozlistatek chovani nasich dav-
nych predkd, z nichz velka ¢ast byli sbéraci,
a my jsme dnes sbératelé. (Jinou ¢ast zase
tvofili lovci a atavismem je u jejich potom-
kd napfiklad rybafeni.) A protoze takové
chovani je Siroce rozsifené uz tisice let, je
prakticky jisté, Ze sbirani jako obor zaujme
i dal$i generace, coz je nutny predpoklad
toho, aby investice v ném mély perspekti-
vu.

Sbirdni pfitom nemusi byt investici —
a ve vétsiné pripadd ji ani nebyv4, tedy mi-
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nimalné v prvnim pldnu. Oviem uz samo
jeho celosvétové rozsifeni pfispiva ke sta-
bilité investic v tomto oboru.

I sbératelstvi ma sva rizika

Je samoziejmé, Ze i sbératelstvi - a in-
vestovani v ném - ma vedle vyhod také
rizika, o nichz je tfeba védét, abychom na
né byli pfipraveni a uméli jim celit.

Napfiklad uméni méa oproti ,nesbéra-
telskym” investicim vyhodu, Ze si obraz
muzete povésit na zed, oviem nevyhodu,
Ze jich je na trhu nabizeno nezanedbatel-
né mnozstvi padélanych (a to i s odbor-
nymi posudky tvrdicimi opak). Clovéka
po letech jisté nepotési, Zze byl oklaman,
nemluvé o totalni finan¢ni ztraté. Padél-
ky se nevyhybaji ani jinym sbératelskym
oborlim, a nejde pfitom o situaci novou
- pravé naopak! Z historie vime, Ze jak se
nékde objevi penize, padélatelé jsou oka-
mzité nablizku, dnes, jako pred staletimi.
Padélky jsou proto ve vétsiné oborl skoro
stejné staré, jako tyto obory samy, presnéji
fe¢eno se zacaly objevovat od chvile, kdy
se naslo dost zajemc(, ktefi v nich zaca-
li vynakladat vétsi prostfedky. Celit jim
muzeme opatrnym chovanim pfi naku-
pech, pozvolnym ziskdvanim zkusenosti,
navazanim stykd s davéryhodnymi znalci
a samoziejmé i vybérem oboru, v némz je
ochrana sbératelt pred padélky nejrozvi-
nutéjsi.

Ale padélky nejsou jedinym nebezpe-
¢im, které na investory ciha. Predméty
sbératelského zajmu totiz podléhaji i dal-
$im rizikm, zejména fyzickému poskozeni,
ztrdté a médnim vindm, leckdy i ve vza-
jemné kombinaci. Prvnim dvéma muze-
me predchazet opatrnosti, ovsem médni
viny ¢asto sméfuji ne¢ekané, a vyzdvihuji
véci, u kterych bychom to necekali, a na-
opak z finan¢nich vysin svrhavaji zdanlivé
osvédcené hodnoty. Magnetofonovd ka-
zeta (ano, i ty se sbiraji!) znacky Technics ¢i
Maxell, v metalovém provedeni, nepouzi-
ta a origindlné zabalend, se da dnes pro-
dat i za pét tisic korun! Pfed dvaceti lety,
v dobé nastupu cédécek, se prfitom dala
bézné koupit za stovku, takze je dneska

drazsi padesatkrat! Naproti tomu koho
dnes zajimaji obrazy médnich portrétist(,
u nichz se pani tovarnikova za prvni repub-
liky musela zapsat do pofadniku a zaplatit
tu¢ny honorat! Ze si tehdy radéji nekoupila
zlaty prsten s velkym briliantem? Ale kdez!
Ten tvar uz davno vysel z médy a slabé na-
Zloutly kdmen nevalné Cistoty a se starym
brusem dneska uz taky nikdo nechce...
Potomci si mohou nanejvy$ povzdech-
nout, Ze se misto olejomalby nenechala
radéji rychleji a levnéji vyfotografovat od
Drtikola a pfi té prilezitosti nekoupila néco
z jeho volné tvorby — oboji by dnes dob-
fe prodali tfeba i v londynské Sotheby’s.
A protoze v tomhle ¢lanku chceme hovorit
o filatelii, samozfejmé nemuizeme nezmi-
nit zklamani, které zaziji skoro vsichni dé-
dicové sbirek tvofenych odbérem znamek
v novinkové sluzbé. Vzdyt to dédecek ku-
poval Ctyficet let a dal do toho tolik penéz
- ated'to nikdo nechce...I?

Priklad(, kdy lidé Spatné vynalozi-
li penize, je prosté plnd historie — i kdyz
se o nich nemluvi zdaleka tak casto, jako
o téch uspésnych. Potiz je v tom, Ze vétsina
lidi si mysli, Ze investice = bezpracné a jisté
zhodnocovani vloZzenych prostiredkd. Tak
to ale nefunguje v zadném oboru, tedy ani
u predmétl sbératelského zajmu.

Pro¢ si vybrat pravé
filatelii?

Dlvodu je mnoho - a nékteré se traduji
uz od dob prvni republiky. Pfedevsim je to
obor velmi demokraticky, kterému se Ize
vénovat v kazdém véku a s jakymikoli pro-
stfedky. Kdysi se vystizné fikalo, Ze znamky
mUze sbirat pan domdaci v prvnim patie
i domovniklv desetilety Pepik v suteré-
nu, prvni za tisice a druhy za halife, a oba
jsou pfritom filatelisté. To by napfiklad
u olejomaleb samoziejmé nebylo mozné.
Pravdou je, Ze ve filatelii Ize zacit skromné
a horni hranice je neomezena.

Znamky jsou Urednimi vydanimi statd,
pied padélanim ke Skodé posty je obvykle
chrani zékon. Jsou dobfe katalogizovany
a popsany. ProtoZze jde o polygrafické roz-
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mnozeniny, Ize dobfe rozpoznat pravé od
napodobenin - coz se o fadé jinych sbé-
ratelskych obort fici nedd. Zarucené origi-
nély zndmek navic byvaji od svého vzniku
uloZeny v postovnich muzeich, kde k nim
ma odbornd vefejnost pristup a mize je
vyuzivat v ochrané pred padélky.

Ve filatelii existuje rozsahld odborna
literatura, vychazeji katalogy a casopisy,
snadno dostupny je bohaty sortiment po-
trebnych oball a pomcek.

Filatelie je rozsifena na celém svété, jde
o mezindrodni hobby, kterému se vénuje
hodné sbérateld - dokonce se uvadi, ze
jde o nejrozsitenéjsi sbératelsky obor vi-
bec! To vytvafi rozsahly a pomérné stabilni
trh, na némz plsobi velky pocet obchod-
nikd, a obchody jsou tradi¢né uzavirany
i pfimo mezi sbérateli, a to i mezinarodné.
Investovat do znamek Ize v nejrliznéjsich
relacich, najednou i postupné, a pfi uvaz-
livé investicni strategii je Ize zase pomérné
rychle zpenézit.

Pfes svou leckdy nemalou cenu jsou
znadmky pfitom pouhé papirky, nenapad-
né a skladné. Zlatou minci nebo diaman-
tovy Sperk pozna kazdy, ale rozdil mezi ha-
Iéfovou a vzacnou znadmkou je leckdy na
prvni pohled nepatrny a pozna ho jenom
zasvéceny odbornik. Historie minulého
stoleti ukazuje, Ze znamky byly mnohdy to
jeding, co si celé skupiny obyvatel mohly
odnést sebou do exilu - Zidé pred valkou,
antifasisté po jejim zacatku, Némci po je-
jim konci, ,tfidni nepratelé” po roce 1948,
odpurci sovétské okupace po roce 1968.
Obrazy, nabytek, starozitnosti, nic z toho
nepfipadalo v Gvahu, mince, zlato a Sper-
ky byly ndpadné, ale par znamek v knizce,
nebo zastréenych za vickem kapesnich
hodinek? Ze vzpominek pamétnikl vime,
ze mnohdy to byly prvni a jediné penize,
které po jejich prodeji méli v nové zemi
do zacatku. Znamky jsou totiz mezinarod-
ni, vSude se najde nékdo, kdo jim rozumi
a komu je Ize prodat.

Za protektoratu zndmky leckdy plnily
Ulohu nahradniho platidla. Kdyz uz neby-
ly jiné cennosti a penézlim nikdo nevéfil,
ménili je lidé se sedldky za mouku, maso
a sadlo. Dodnes se na venkové, mezi jejich
potomky, vyskytuji hodnotné zndmky z té
doby, i kdyz v rodiné nikdy nebyl zadny fi-
latelista.

Znamky byly také jedinou investici,
kterou fada movitych sbérateld na pre-
lomu ctyficatych a padesatych let uchra-
nila pfed nenechavyma rukama nového

rezimu — podniky, Zivnosti, zemédélska
hospodafstvi, akcie, cenné papiry, domy,
pozemky, leckdy i ndbytek, umélecka dila
a del3i zjevné cenné véci jim byly zabave-
ny, o Uspory pak cely nérod zanedlouho
pfipravila ménova reforma. Sbirka znamek
tak pro leckoho byla na dlouha léta jedi-
nym pramenem doplnkového pfijmu.

Ale znamky samozfejmé nejsou jen po-
jistkou pro zIé doby, dllezitym dlvodem
pro jejich sbirdni a investovani do nich je
samoziejmé i to, Ze nad nimi mdzeme zno-
VU a znovu prozivat uspokojovani objevi-
telské touhy, mizeme je sbirat ukdznéné
i bohémsky, a kdyZ do filatelie pronikne-
me, staneme se v nékteré z mnoha jejich
oblasti odborniky, dozvime se mnoho za-
jimavého, rozsifime své obzory a obohati-
me tak svUj Zivot.

Investice, nebo konicek?

Uz jsme fekli, ze v oboru predmétl
sbératelského zajmu neni kazdé sbirdni
investici. Ve skute¢nosti pro mnoho (a ve
filatelii mozna dokonce pro vétsinu) sbé-
ratelud je jejich zéliba jen c¢irym potésenim
- a finan¢ni stranka je bud nezajima, nebo
se na ni dokonce divaji s opovrzenim. Prv-
ni generace filatelist( si na tomto pfistupu
velmi zakladaly, jak se mUzeme presvédcit
v dobovych ¢asopisech; znamky si zasad-
né vyménovali a jakékoli kupovani a pro-
davani pro mnohé z principu nepfichazelo
v Uvahu. | kdyz se doba zménila, pofad se
najde dost zastancl tohoto pristupu, a sa-
moziejmé jim to neni mozné mit za z|é.

Na druhé strané jsou investofi (v Né-
mecku naptiklad investi¢ni fondy), ktefi
nemaji k predmétu svého zajmu sbératel-
sky vztah. A pak je tfeti skupina téch, kdo
se snazi spojit potéseni z konicka s eko-
nomickou Uvahou, jak vynaloZené penize
ochranit, a mozna dokonce zhodnotit.

Samo slovo investice, a s nim souviseji-
ci vyraz spekulace, jsou ndm porad poné-
kud cizi, a zejména to druhé si z minulos-
ti nese vyslovené hanlivy nadech. Neni
divu, vzdyt spekulace - a to jakakoli - byla
za pfedchoziho rezimu pfisné stihanym
trestnym ¢inem, a na pfemet, Ze je dnes
jednim z legalnich motor( hospodastvi, si
tézko zvykame. Zivot je viak pestry, a ten
filatelisticky samoziejmé také, a tak v ném
maji své misto viechny korektni pfistupy,
od bezelstného vyménovani kus za kus po
velkorysé spekulace na vzestup cen celych
znamkovych zemi. My se ale v tomto ¢lan-
ku chceme udrzet v mezich obvyklych na
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nasem trhu, takZe se soustfedime na béz-
né dostupné a obvykle pouzivané zpuiso-
by investovani.

Jak na to?

Zkusenosti nasich predchidcl ukazuji,
Ze pres viechny proklamace o vyhodnosti
nakupu toho ¢i onoho, ve skute¢nosti se
investice v oboru predmétd sbératelské-
ho zajmu muze vyplatit v podstaté jen ve
Ctyfech pfipadech: ndhodou; presvédce-
nim ostatnich; raciondlni tvahou; aktivnhim
a predvidavym pristupem. Popisme si je
dale jeden po druhém, v praxi viak samo-
zfejmé mohou pUsobit i spole¢né a v rdz-
nych kombinacich.

Nahoda

Pokud jde o ndhodu, ta samoziejmé
hraje roli ve vSech oborech lidské ¢innosti,
ale spoléhat na ni v investovani nedopo-
rucujeme - to rovnou miiZzete sazet Sport-
ku. Na druhé strané i ve filatelii ndhoda
pfeje pfipravenym, o ¢emz se presvédcila
fada zapélenych sbérateld, ktefi diky svym
znalostem i v haléfovém materialu nalezli
hodnotné kousky, treba Vejprtské padélky
HradZan. Tady ale nejde o investovani, ale
0 zuroceni nabytych védomosti. Obecné
plati, Ze orientace na nahodu do investi¢-
ni strategie nepatfi, a pokud ano, tak jen
zcela okrajové, jako mala soucast portfolia,
kterd muze ptijemné prekvapit, ale roz-
hodné na to nesazime.

Presvédc€ovani ostatnich

Jde o bézny zplsob, vyzadujici viak ak-
tivni pfistup a casto i dostatek finan¢nich
prostfedkl na propagaci (nebo moznos-
ti, jak ji ucinné provést zdarma). Spociva
v tom, ze investor koupi néco levného,
napiiklad pozlstalost neznamého vytvar-
nika, a pak spusti masivni kamparn (¢lanky
v novinach a ¢asopisech, vystavy, Soty v te-
leviznich zpravach, aukéni prodeje /leckdy
predstirané, coz uz je ale za hranicemi ob-
chodni etiky/), az najde dost zajemcd, kte-
ré presvédci o hodnoté a pfinosnosti jeho
dila a obrazy jim proda za pfislusné vyssi
cenu.

Obdobné je to v jinych oborech, véetné
filatelie. V té se to déje naptiklad pomoci
¢lankl a publikaci, kterymi autor ¢i vyda-
vatel upoutava pozornost sbératelli na ur-
¢itou zajimavost, typ, deskovou ¢i vyrobni
vadu, nebo na celou emisi, tdobi, namét,
znamkovou zemi apod. Nejde o nic neko-
rektniho a leckdy to dokonce mlze mit

2013 | Katalog Sbératel

23



SBERATEL
INVESTOR

pozitivni dopad i pro ty, jejichz pozornost
byla upoutdna a v¢as na nové poznatky re-
agovali. Prikladt bychom mohli v minulos-
ti i soucasnosti nalézt celou fadu a nékdy
ani nejde poznat, zda podnétem byla ryzi
badatelska c¢innost, ¢i zda hrél roli i prvek
investi¢ni.

Racionalni uvaha

Oblibeny pfistup, jak se zaméfit pfi in-
vestovani ve filatelii, ktery voli zejména
vzdélangjsi a hloubavéjsi sbératelé. Z pra-
xe vime, ze obvykle uvazuji takhle: ,Do
¢eho ma smysl investovat? Samoziejmé
do toho, o co bude v budoucnu vétsi za-
jem, nez dnes, takZze ceny stoupnou a ja
vydéldm. Je tedy tfeba vybrat zemi, kterd
vydava znamky v mensim néakladu, nez ko-
lik v budoucnu bude jejich sbérateld.”

Ucebnicovym pfikladem spravnosti
této Uvahy bylo sbirani znamek Ciny. Na-
priklad ty ze Sedesatych a sedmdesatych
let dnes stoji i tisicindsobek, ba i desetiti-
sicinasobek toho, zac je bylo mozné tehdy
koupit v prodejnach Pofis. To je bezesporu
investi¢ni terno - v jakém jiném oboru se
podafilo vydélat milion procent za nékolik
desitek let? Napfiklad arsik Cinské divadlo
z roku 1962 se proddval zhruba za 30 K¢s,
dnes je jeho cena 10.000x vyssi — tedy
300.000 K¢. Investofi pfitom uvazovali tak-
to: ,Arsik Divadlo ma naklad 20.000 kusd,
Cinand jsou stovky miliond a pise se, ze
jich brzy bude miliarda. Podle literatury
jde o pracovity nérod se sklony k Setrnosti,
az se trochu vzmuzou, jisté alespon cast
z nich bude kupovat zndmky.” To se uka-
zalo jako spravny predpoklad, ktery praxe
dokonce vysoce prekonala. Krajanské ko-
lonie Gspésnych Cinan(i v rozvinutych sta-
tech a velky pocet bohatych doma vyhnal
ceny znamek do astronomickych vysek —
a stale stoupaiji.
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Ovsem pokud stejné uvazoval investor
0 zndmkach Indie - s obdobnymi predpo-
klady, seredné se zmylil; stoji totiz praktic-
ky stejné jako tenkrat.

A dalsi Uvaha, kterad se neosvédcila:
Vznikla nova znamkova zemé - OSN. Jde
o celosvétovou organizaci, jejiz znamky
se budou sbirat vSude, proto je dobré do
nich investovat.” Zpocatku to tak opravdu
vypadalo, pfinejmensim na nasem rozvi-
nutém, ale zna¢né izolovaném trhu. Nej-
drazsi polozka, prvni arsik z roku 1955, se
U nas v roce 1989 prodévala v aukcich za
10.000 K¢ a vice. Pak se ale situace zménila,
moda sbirani znamek OSN ve svété pomi-
nula (i v dusledku zvyseni poctu vydéva-
jicich ufadoven, velkého poctu novinek
a vysokého nominalu) a ceny se zhrouti-
ly — dnes se arsik prodava za 10 az 20 %
ceny bézné pred ctvrtstoletim, tedy s Cis-
tou ztratou 80 az 90 %. A u ostatnich emisi
OSN je to snad jesté horsi.

Obdobné to bylo s Vatikanem. V kato-
licky zaloZzenych zemich do néj investoval
velky pocet sbératelll, a kdyz pak pfisly
téz3i Casy, vétsinou jej z ekonomickych
dlvodl opustili a soustiedili se jen na
vlastni zemi. A protoze Vatikan, jak zndmo,
mnoho obyvatel nema, v kratké dobé kles-
ly ceny jeho znamek na polovinu i méné.
Podobné bychom mohli psat o zndmkach
vydani EUROPA (miliardové ztraty inves-
tor(i zejména ve Spanélsku pred nékolika
lety) a mohli bychom uvést i dalsi pfiklady.

Naproti tomu ti, kdo se zaméfili na
znamky Sovétského svazu, zejména na
neupotiebené mezivéle¢né série, udélali
dobfe - dnes se prodavaji za mnohona-
sobek cen béznych pred rokem 1980. Ale
kdo tehdy mohl védét, Zze komunistické
impérium ,na vécné casy” se zhrouti a na
jeho troskach zbohatne velka skupina lidi,
z nichz mnozi budou ochotni draze kupo-
vat staré sovétské zndmky?

A jsou i soucasnéjsi priklady. V roce
1993 zacalo prazské Postovni muzeum
vyddvat ke svym vystavam prileZitostné
dopisnice, které Slo bézné koupit v jeho
prodejné zhruba za dvacet korun. Bylo to
vseobecné znamo, vétsina sbératell je ale
bez zajmu pominula. A to presto, Ze mély
jen nepatrny naklad i v pouhych stovkach
kusl - coz na prvni pohled slibovalo vy-
razné budouci zhodnoceni. Dnes ty prvni
stoji od dvou do pétadvaceti tisic korun za
kus!

Obdobné to bylo pamétnimi listy Ceské
posty, které zacaly vychazet pred dvéma
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lety. Pfedem bylo ozndmeno, Ze maji na-
klad kolem tisice kusud - coz je v poméru
k poctu sbératelli nevysoké cislo. V urceny
den si je mohl za 30 korun koupit kazdy na
Hlavni posté v Praze, pfesto to udélal jen
malokdo. Ti, kdo si jich koupili vice kust -
a tedy do nich investovali, udélali dobre,
dnes se prodavaji i padesatkrat draz!
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Na nékolika pfikladech jsme si ukaza-
li, Ze racionadlni Uvaha se pfi investovani
leckdy vyplatila, na druhé strané ale ne-
musi vzdy vést k zamyslenému vysledku
- a mnozi z téch, kdo se ji fidili, naopak utr-
péli nemalé ztraty.

Novinkova sluzba?

Zvlastnim, ale predvidatelnym pfipa-
dem madlo perspektivni investice je ve vét-
siné pfipadl odbér znamek v novinkové
sluzbé posty — a presto jde o nejrozsite-
néjsi zplsob sbirani u nas i v zahranici! Nic
proti nému, pokud jej vnimame jako zali-
bu, u niz si odpocineme a tfeba se i trochu
pouc¢ime. Nakonec, kazdy koni¢ek néco
stoji a u vétsiny z nich by nas ani nenapad-
délat! Pro¢ by to tedy ve filatelii mélo byt
jiné?

Jnvestofi” vsak uvazuji takto: ,Jde
o znamky vlastni zemé, o které bude
vzdycky zajem, protoze zndmky se nejvic
sbiraji v zemi svého plvodu. Navic je ku-
puji za nominal a v nejhorsim je Ize vzdyc-
ky pouzit na frankovani” Z praxe vsak
vime, ze jde o chybnou kalkulaci. Vétsina
statd totiz zndmek vydava dostatek, takze
se na vsechny dostane. Pokud v priibéhu
doby pfibudou novi zdjemci, obvykle se
zajimaji o aktudlni vydani a o ta starsi ne-
maji zajem. Pfirozenou generacni obmé-
nou klesd pocet sbératelli predchozich
¢asovych udobi, oviem znamky z nich
z trhu nemizeji - jejich ceny se tedy snizu-
ji. A kdyz pak dojde ke zruseni jejich plat-
nosti (z dvodu pfechodu na euro ¢i jiné
zmény meény, vzniku nového statu, vysoké
inflace, zmény politické situace apod.),
ceny se obvykle doslova zhrouti. Dosud
totiz obsahovaly dvé slozky — postovni
(nominalni cena) a sbératelskou. Pokud
prvni zanikne a zndmky uz nelze v postov-
nim provozu pouzit, zbyva slozka sbératel-
skd, u které jsme si ukazali, Ze je ve vétsi-
né pfipadd velmi mala (zndmek je vic nez
zajemcl o né). To se nevyhnulo v podstaté
zadnému evropskému statu, na Vychodé
i Zapadé.

Ale ani slozka ,postovni” nezarucuje
alespon pouhé udrzeni hodnoty, i kdyz
znadmky dosud plati. Se zménou postov-
nich sazeb klesa zajem o ,nefrankaturni”
hodnoty, tedy o ty, které nelze jednoduse
vypotfebovat (u nas napfiklad kdysi bézné
3,60 ¢i 4,60 K¢, nebo naopak hodnoty pfilis
vysoké, jako 31 K¢ apod.). Nemluvé o tom,
Ze s rozvojem elektronické komunikace
ubyva podnikd a podnikatell, ktefi by
byli ochotni vyplacet svou korespondenci
znamkami a dosud tvofili vyznamnou &ést
poptavky. Dlsledkem je, Ze v aukcich se
pak sbirky platnych neupotfebenych zna-
mek nabizeji za nizsi, nez nominalni cenu.

Z&vér je tedy jednoznacény: Neni moz-
né si myslet, Ze pouhym odbérem novych
znadmek razem vydélame - kdyby to tak
bylo, lidé by nedélali nic jiného.

Aktivni a predvidavé
sbirani

Pfi ném tvlrce sbirky prekro¢i hrani-
ce ,sestavovani puzzle” podle katalogu,
a o své znadmky (celiny, celistvosti atd.) se
hloubéji zajimd, objevuje u nich dosud
nepopsané detaily a souvislosti, aktivné
si vybira perspektivni polozky a nékdy si
soucasti sbirky dokonce sam vytvafi. Sbi-

rat lze i nejmoderné&jsi material, nebo si
najit Uplné netradi¢ni zaméreni. DulezZité
pritom je, nedélat véci jako ostatni, proto-
Ze jenom tak je mozné dosdhnout ojediné-
Iého vysledku.

Cest je mnoho, takze si Ize vybrat ta-
kovou, ktera bude vyhovovat pravé vam.
Investor s velkymi prostfedky se mize za-
méfit na rarity a diky pfistupu k tak ojedi-
nélému materidlu u nich objevit netusené
zajimavosti, které pak popise, diky tomu
pro né ziskd pozornost dalSich sbératell
a pfi rozprodeji nakonec vydéla.

Naproti tomu s omezenymi prostfedky
muZzeme odebirat novinky, ale misto jejich
zalozeni do alba (jako to udélaji ostatni)
je v den vydani nalepit na hezkou, nefi-
latelisticky vyhlizejici celistvost malého
formétu a jako spravné vyplacenou jed-
noznamkovou frankaturu odeslat postou,
pokud mozno do néjaké zajimavé desti-
nace. Vznikne tak neufedni obdlka dne vy-
ddni (FDC), o né je obvykle po ¢ase mezi
sbérateli zdjem. Samoziejmé, vyzaduje to
znalost postovnich sazeb, ale pro kazdou
vydanou hodnotu by mélo existovat tako-
vé vyuziti. Dokonce je mozné méné bézné
hodnoty pouzit jako frankaturu nasobnou
(tedy tzv. jednobarevnou - sloZzenou ze
dvou ¢i vice stejnych znédmek), ¢im slozi-
t&jsi to bude, tim lepsi vysledek jednou pfi
prodeji dosdhneme; moznd jsme totiz byli
jedini, kdo néco takového v den vydani
udélali!

MuUzZeme si pfipravit analogickou po-
hlednici, mincovni dopis, vyuzit zajimavy
postovni kurz, neobvykly zptsob pfepravy
¢i neobvykly den (v minulosti kupfikladu
1.1.1993 - den vzniku CR a SR, v budouc-
nu napf. den zavedeni eura ¢i pfistoupe-
ni k hlubsi integraci v EU apod.). Z praxe
vime, Ze takové materidly maji nadéji na
zhodnoceni.

MUzZeme se zajimat o tvlrce nasich
znamek, pokusit se od nich ziskat néjaky
malo bézny material, skici, nepfijaté navr-
hy apod., jak to v minulosti udélala fada
sbératell. Kdyz byli dost vytrvali a Uspésni,
vzdycky se nasel nékdo, kdo jejich sbirku
po letech rad koupil.

Studijné mizeme dokumentovat histo-
rii svého mésta, obce, regionu. Cim speci-
alngjsi (a samoziejmé pracnéjsi) to bude,
tim vétsi nadéje, Ze to jednou nékdo oceni.

Sbirat v3ak Ize i skoro bez vloZeni pe-
néz, prosté je tfeba mit oci oteviené a vy-
brat si smér, kterym se ostatni zatim neubi-
raji. Co méné obvyklé postovni nalepky na
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celistvostech? Ci nové zavadéné nalepky
a znamky soukromych postovnich opera-
torG - ty dneska nikoho nezajimaji, takze
zasilky s nimi kon¢i v kosi, ale co za par
let? Obdobné to prece nedévno bylo v né-
kterych statech s prvnimi automatovymi
zndmkami, nevzhlednymi Stitky, které si
malokdo schoval - a dnes se napfiklad ty
francouzské prodévaiji za stovky eur.

Hodnotna studijni sbirka mGze dokon-
ce vzniknout doslova ze sbéru - sdm jsem
si nedavno jednu takovou jako znalec kou-
pil! Jeji tvlrce ziskal nékolik beden starého
papiru — dopisnic z televizni soutéze, do
niz desetitisice ucastnikd v poloviné deva-
desatych let posilaly své odpovédi. Pfebral
je a vytfidil z nich padélky ke skodé posty,
byly jich stovky, ty pak prostudoval a roz-
tfidil podle papiru, detailll kresby, barvy
tisku, mista pouziti a dalSich hledisek — a za
tenhle studijni soubor pak pravem inkaso-
val slusnou sumicku.

MozZnosti je vsak samoziejmé mnohem
vice. V kazdém piipadé nés takovy aktivni
pristup mUzZe obohatit o poznatky (ty je
dobré publikovat, v odbornych ¢asopisech
nebo tfeba na internetu) a navic zarodit
vloZeny cas i prostiedky.

Sbirku mame — ale co
nakonec s ni?

Véci maji pocatek, prabéh a konec -
s tim nic nenadélame, a tak je lepsi s tim
rovnou pocitat. Malokomu se postésti
vytvofit takovy soubor, aby jej stélo za to
drzet pohromadé i pro budouci genera-
ce. A mélokdo ma viibec moznost si néco
takového dovolit. Do zndmek jsme piece
investovali s tim, Ze jednou, az to budeme
potiebovat, vlozené prostfedky ziskame
zpét, v idedlnim pfipadé dokonce vyhod-
né zdrocené. Samoziejmé, nejjednodus-
i je nechat to na potomcich, ,at’si s tim
jednou délaji, co chtéji”, a tak k tomu taky
vétsina sbératell pristupuje. To je ale krat-
kozraké a dokonce i sobecké (i kdyz to zni
jako protimluv), zejména pokud se nam
nepodafilo ziskat v nasem koni¢ku nasle-
dovnika. A je-li potomk( vice, dokonce
riskujeme, ze si kvili nasi sbirce nakonec
zkali vztahy. A taky nejde o zpUsob nejvy-
hodnéjsi, protoze co si maji neinformovani
dédicové jednou s nasi sbirkou pocit? Ko-
lik uz bylo pfipadd, kdy ji nékdo od nich
koupil za zlomek skute¢né hodnoty!

Mnohem lepsi proto je, kdyZ se toho-
to Ukolu ujme sam sbératel, ktery soubor
nejlépe zna, a tak je nadéje, Ze pii prodeji
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dosédhne nejlepsiho vysledku. A jak k tomu
pfistoupit? Zalezi na tom, o jakou sbirku
jde.

Pokud ji tvoii zejména jednotlivé hod-
notné polozky, napfiklad série ¢i zajimavé
samostatné exemplare, pak jde spise o in-
vestic¢ni soubor, ktery bude tfeba roze-
brat polozku po polozce, jako by se roze-
biral ddim - cihla po cihle. V podstaté jde
o opacny postup, nez jakym byl soubor se-
stavovan. Je tfeba sledovat trh a prostred-
nictvim aukci (klasickych i internetovych),
obchodnikd, a tfeba i na burzach a pomoci
inzeratd ve vhodny okamzik nabidnout to,
co mé v danou chvili nejvétsi nadéji na vy-
hodny prodej. Stara zkusenost totiz fikd, ze
zndmky je tfeba prodavat, kdyz je nékdo
chce, a ne, kdyz je potfebujeme prodat
zrovna my. Vétsi zajem proto obvykle byva
pred vyznamnymi soutéznimi vystavami,
kdy se majitelé snazi doplnit své exponaty,
aby dosahli co nejvyssiho hodnoceni, za-
timco po nich je naopak spiSe rozprodava-
ji. Pfesvédcit se o tom muzeme napfiklad
na vysledcich dosazenych v aukcich pred
Mezindrodni vystavou Praga 1998, kdy
padla fada cenovych rekordd, a po ni, kdy
naopak stejné ¢i obdobné polozky byly
prodany vyrazné levnéji. Roli samozfejmé
hraje i momentalni obliba urcité znamko-
vé zemé nebo dokonce konkrétni emise
- napfiklad v souvislosti s vydanim specia-
lizované publikace (po vydani monografii
vzrlsta zajem o jejich téma - SO 1920, Tere-
zin apod.), mezinarodné politickou situaci
(valka v Irdku vyrazné zvysila zajem o jeho
znamky v USA, coz se projevilo vzestupem
cen jejich zkusmych tiskd, vytvorenych na-
simi rytci), strategii velkych zahrani¢nich
investord (spekulace na znamky EUROPA
ve Spanélsku) a podobnych hledisek by-
chom mohli uvést vic. Tyhle informace sa-
moziejmé nepadaji z nebe, musime se po

nich pidit (v dobé internetu to zase neni
tak slozité), odhadovat situaci a taktizovat,
ale i to prece muze byt pritazlivou soucasti
nasich filatelistickych aktivit.

Jind situace je u sbirky feknéme ob-
vyklé, tedy takové, kterd obsahuje mate-
ridl urcité zemé nebo ndmétu, bez ohledu
na jeho cenu - spole¢né bézné polozky
(téch byva nejvic) i drahé a hledané véci.
Jde o nejbéznéjsi zpusob sbirani a z pra-
xe vime, ze takové soubory je nejvyhod-
néjsi zpenézovat najednou. Samoziejmé
se setkdme s tim, Ze nam zajemci budou
nabizet ldkavé ceny, kdyz jim prodame sa-
mostatné néjaky ,extrabuft’, ale to je tfeba
dobre uvazit, protoze jen diky pfitomnosti
pravé takovych zajimavosti o nasi sbirku
bude nékdo vibec stat. Pokud z ni necha-
me,vyzobat hrozinky”, hrozi, Ze o zbytek uz
nikdo nebude mit zdjem. Na druhé strané
neni vylouceno, Ze pozvolny a samostatny
rozprodej nejlepsich polozek muze vynést
vice, nez prodej celé sbirky najednou. Ze-
jména pokud jsou v ni obsazeny pfitazlivé
véci, po nichz nékdo touzi natolik, Ze za né
zaplati bez ohledu na katalogovou cenu.
Proto je tfeba i v tomto pfipadé prozkou-
mat trh a rozhodnout se podle okolnosti.

A konec¢né Uplné jind situace je u sbirek
studijnich, zejména pokud do nich tvlrce
vlozil vysledky svého objevného badani.
U téch je nadéje, Ze je koupi nékdo, kdo
by chtél v rozpracovaném dile pokracovat.
Tady uz katalogové cena obvykle nehraje
prvofadou roli a dosdhnout mizeme az
necekané dobrého vysledku. Ale zase -
musime se s prodejem trefit do spravné
doby, a ta netrva vécné.

Pokud se tedy s dostate¢nym predsti-
hem pfipravime na to, ze po udobi budo-
vani sbirky nastane doba jejiho prodeje
¢i rozprodeje, mlizeme to zase pojmout
jako dobrodruzstvi, pfi némz nam nemusi

krvacet srdce, protoze v zadjmu rodinného
rozpoctu vyuzivdame vsech obchodnich
zkusenosti, kterych jsme za ta léta na fila-
telistickém trhu nabyli, a nadto zhodnocu-
jeme Usili, které jsme vynalozili, a znalosti,
které jsme ziskali.

Kdy prestat?
Znamé rceni pravi, ze pfestat se ma
v nejlepsim. Ovsem netika, kdy tento oka-
mzik nastane - a hlavné, jak to poznat.
Samozrejmé vime, jak jsme na tom pravé
ted, ale jaké to bude zitra nebo za rok?
V literatufe bychom ur¢ité nasli rady, ale
lepsi je spolehnout se na vlastni pocit. Je
to jako s jidlem, ve svém véku uz vime, kdy
jsme se nasytili a je ta prava chvile odstrcit
zidli od stolu a natdhnout si nohy. Stejné je
to ve znamkach. Pokud citime, ze nam uz
zdravi, finan¢ni situace nebo nedostatek ¢i
neexistence materidlu neumoznuje sbirku
rozvijet, jak bychom chtéli, nebo jsme do-
sahli bodu, za néjz ji nejde uz vylep3ovat,
popfipadé nas dokonce uz ani tolik netési,
jako dfiv, je asi ta prava chvile se zamys-
let nad pfedanim vesla. Nemusi pFitom
jit o konec se sbiranim, nemusime prece
prodavat véechno najednou, nebo si ma-
zeme vytycit jiny, skromnéjsi sbératelsky
cil, v némz vyuzijeme ziskané zkusenosti.
V kazdém pripadé, pokud jsme
predtim investovali dobre - a s rozmyslem
pak prodavali, vyklenuli jsme vlastné ob-
louk, v jehoZ pribéhu jsme prozili se svy-
mi zndmkami krésny kus Zivota, ktery nam
kromé znalosti a zazitkd pfinesl i vraceni
vlozenych penéz — a mozna jsme dokonce
i vydélali! [ |

Autor je filatelistickym znalcem,
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www.FrantisekBenes.cz

www.sberatel.info

Ceska posta
1/1

2013 | Katalog Sbératel

27



